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Millionvekst med
selvbetjent butikk: — Dette
er framtida

Lokalbutikken gkte omsetningen med 40 prosent etter at den ble
selvbetjent. Eierne av den raskt voksende Snarkjgp-kjeden forteller om stor
pagang av lokale kjgpmenn som vil bli med pa laget.
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De to fetterne Per Eivind Vik (til venstre) og Geir Inge Vik driver Snarkjap-kjeden med hovedkontor i Kristiansand. Foto: Jacob J. Buchard /

Feedrelandsvennen (arkiv)

Emma Flade

Sist oppdatert: 14 timer siden

KRISTIANSAND: — Vi har hatt mye a gjore det siste aret, vi ja!

Det forteller innehaver av Snarkjep-kjeden, Per Eivind Vik, som
sammen med fetteren Geir Inge Vik star bak den stadig voksende
kjeden av selvbetjente lokalbutikker.
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De to startet kjeden med hovedkontor i Kristiansand i 2013. Na teller
kjeden 54 butikker og 22 drivstoff-forhandlere over stadig storre deler

av landet, og er fortsatt i rask vekst.

Apnet ni nye butikker

Snarkjop er en franchisebasert kjede. Det betyr at den enkelte butikk
eies av den lokale kjgpmann, som betaler for varer og tjenester levert



av kjeden.

— Bare i fjor apnet vi ni nye butikker, forteller Vik, og forklarer at de

vanligvis pleier & ekspandere med fem-seks nye butikker hvert ar.

Det resulterte i en omsetning pa omkring 300 millioner kroner for
butikkene i kjeden. Det er en gkning pa ti prosent fra aret for da
omsetninga var 270 millioner.

Snarkjep-eieren sier at de er opptatt av a ta vare pa de butikkene de

har, samtidig som at de vil vokse i et sunt tempo.

Per Eivind Vik driver Snarkjgp-kjeden sammen med fetteren Geir Inge Vik. Her avbildet pa landhandelen pa

Temmersta Brygge i Kristiansand, som for gvrig var den farste Snarkjep-butikken de apnet i 2011. Foto: Jacob J.
Buchard / Feedrelandsvennen (arkiv)

Flere vil bli selvbetjente

— Vi har mye ettersporsel fra kjgpmenn som gnsker a bli en del av oss,
sier Vik.

Han tror mye av grunnen til at innehaverne av flere naerbutikker og
landhandler gnsker & bli en del av Snarkjop-kjeden, er at gkonomien

blir stadig mer presset.



- Ofte har de sma butikkene darlige apningstider pa bygda, noe som
gjor at de mister mye omsetning, forklarer Snarkjop-eieren, og
legger til at lannskostnader er en stor utgift for en liten naerbutikk.

Faedrelandsvennen har ogsa omtalt hvordan mange naerbutikker har
utfordringer med hoye stremutgifter, og at disse ogsa fikk statte fra

regjeringen.

LES OGSA
Apnet Sorlandets forste selvbetjente butikk

40 prosent mer i omsetning

Sommeren 2020 apnet Vik-fetterne den nye Snarkjop-butikken pa

Temmerstg Brygge, som ble et pilotprosjekt for a drive selvbetjent
butikk.

Det viste seg raskt for & veere et sjakktrekk:

Fra a vaere en sesongbasert dagligvarebutikk i 2019, til & vaere
selvbetjent og ha helarsapent, gkte omsetningen med hele 40 prosent
fra ni millioner til 15 millioner i 2020.

Det ga mersmak for a gjore det samme i en rekke andre butikker i
kjeden.




Sommeren 2020 ble landhandelen p& Temmersta Brygge dpnet i ny drakt, og ble samtidig et pilotprosjekt for
selvbetjeningslasningen. Foto: Jacob J. Buchard / Feedrelandsvennen (arkiv)

De siste to arene har 13 andre Snarkjep-butikker fulgt etter og blitt
selvbetjente.

- Vi har sett en veldig god effekt av den nye ordningen, og er
overbevist om at det er framtidas naerbutikk, slar Vik fast.

Landhandelen pa Temmerstg Brygge er dpen 24/7 takket vaere
selvbetjeningsmodellen.

Slik fungerer de selvbetjente Snarkjop-butikkene: LUKK 1

— Kundene kommer inn via en kortautomat pé utsida, som reserverer én krone pa
kortet. Etter at koden er slatt eller kortet teeppet, lases butikkdara opp.

— Varene betales som i en vanlig selvbetjent kasse, far man skanner kassalappen
ved utgangen, og dgra dpnes.

— Rommet der alkohol oppbevares falger andre butikkers regler og blir automatisk
l&st klokka 20.

— For & kunne kjgpe aldersbegrensede varer som alkohol, rayk og snus, ma du
veere registrert med fingeravtrykk.

— Butikkene er fullt videoovervaket.

- lkke helt risikofritt

Dagligvareekspert Erik Fagerlid sier, i likhet med Per Eivind Vik, at noe
av det mest interessante med selvbetjente dagligvarebutikker, er at de
mindre butikkene far ned kostnadene knyttet til lonning av ansatte.

Erik Fagerlid




' Dagligvareekspert og konsulent

— Det er en maéte a drive butikker pa mindre steder, der det ikke kan
lenne seg for butikken & ha vanlig 4pningstid.

Han sier likevel at det ikke er helt risikofritt, ettersom man ma ha gode
lgsninger, bade for svinn og tyveri, og samtidig sikre seg at det lenner
seg a holde apent.

— Det blir nok ikke den dominerende handleformen for oss framover,

selv om det nok vil kunne lgnne seg for sma butikker, sier han.

Dagligvareeksperten forklarer at naerbutikken ofte ogsa er et sosialt
motested.

— Det er mye av grunnen til at de sma butikkene i det hele tatt lever i
dag. Den sosiale dimensjonen blir helt borte ved selvbetjente butikker,
noe som gjor meg litt skeptisk.

| 2020 apnet naerbutikken pad Teammersta Brygge i helt ny drakt, og ble bade degnapen og selvbetjent. Foto:

Jacob J. Buchard / Feedrelandsvennen

- Driver pa gamlematen



Vik mener de store kjedene bestemmer for mye om hvordan
kjopmennene kan drive utsalgsstedet.

— Vi driver butikk pa gamlemaéten. For var kjgpmannen sjef i sin egen
butikk, mens kjeden var en hjelpende hand, forklarer Per Eivind Vik.

Han mener kjedestyringen etter hvert ble stadig mer omfattende, og at
det ble mindre den enkelte kjgpmann som franchisetaker kunne

bestemme selv.

— Da mistet vi mye av gleden ved det & veere kjgpmann, og fikk lyst til
lage et alternativ, forteller Vik om arsaken til at de startet opp
Snarkjep-kjeden.

Frihet til a bestemme selv

Her gis de smé butikkene, ifolge kjede-eieren, stor frihet til 4 tilpasse
butikken slik de selv gnsker at den skal vare.

— Vi tror at hvis man skal kunne drive god og beerekraftig butikk, er det
avgjerende at det er fritt fram for butikkdriverne.

Han poengterer at den pressede gkonomien gjor at stadig flere ser etter

muligheter etter a kutte kostnader.
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